ByEH - etk

IRE ) £ B B SR




—NMBA

MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA MBA
MBA MBA
MBA MBA MBA
1910 MBA MBA  Masterof Business
Administration —— e
MBA Business Elite
MBA
MBA
10 MBA
MBA MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA

MBA



MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

MBA
MBA MBA
MBA
MBA
MBA
MBA MBA
MBA

1997 6



MBA



MBA

MBA

MBA

MBA
MBA
MBA
MBA

—— MBA

MBA
MBA

MBA



MBA

500 50
1/4 MBA
MBA
MBA
60 MBA 1000 MBA
MBA
MBA  Mast of Business Administratration
MBA



MBA

18

1881

MBA

MBA

19 20

MBA
1959
GOrdon
Pier-son

Howel |

80

MBA

MBA
19 20
Wharton school
BBA
1908
1910
MBA
MBA
MBA
MBA
50 MBA
80 80
MBA
MBA MBA



MBA

MBA 50 MBA
MBA 50 MBA
MBA MBA
MBA 1910 MBA
MBA
50 MBA
MBA
MBA
5
3 MBA
1—2
MBA 50 —
40
1955—1956 64 MBA 12
15 10 —_—
MBA
MBA
MBA

40



MBA

MBA

MBA
MBA
MBA
MBA

MBA

MBA



MBA

60 80 MBA MBA
MBA
MBA 1960 1985
AACSB American Assembly of Collegiateschool
Bsiness MBA
1985  AACSB MBA
MBA
MBA
50 600
1/5 MBA
MBA —
1.
2. MBA
— MBA
3. MBA
4.
50
5.
AACSB
—_— MBA
MBA
50 MBA
MBA
MBA
25
MBA
MBA
1955—1956
MBA 4500 1957—1958 600
25 1986—1987 71000 MBA

1970 3 1960 15



23.3

MBA
MBA MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
1959
1957

1958

1965
MBA 70
MBA

MBA 1972 MBA 1.6

1979 2.87 MBA MBA



50 80 MBA
MBA MBA



MBA

80 MBA MBA
MBA
MBA
MBA
EMBA Excutive Mas-ter of Business Aderminis
trtion
MBA
MBA
MBA MBA
MBA
80 MBA
21
MBA
MBA
MBA MBA
90 50 MBA
MBA
1. MBA
80

MBA



80
1988—1989
AACSB
MBA
MBA
500
1] 90 ”
3.
MBA
3/4
4.
MBA
90 MBA

MBA



MBA

50
MBA

MBA

80

Administra-tion

MBA

MBA

1984 4

38

1993

MBA

MBA

6. MBA
MBA
60
MBA

MBA

1987 12
1987

MBA

1998

MBA

MBA

MBA
MBA
MBA 1987
MBA
MBA
MBA
50

80
MBA

Exective Master of Business

1982

1991

MBA



MBA
MBA

MBA
MBA

MBA
MBA

MBA

MBA

MBA

80

MBA

MBA

MHA



MBA

MBA MBA
MBA



MBA

MBA
MBA
MBA

MBA
MBA
MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

MBA



MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

EQ



MBA

MBA

—NMBA

1.
MBA
MBA
MBA
1
2
3
4
3.
MBA “ ”
MBA
MBA

MBA

MBA



MBA MBA

MBA

MBA

MBA
MBA

MBA

MBA



MBA

1] H’l

113 Hn
{3 Tll {3 Xll

MBA

MBA

MBA

MBA

{3 Hll

MBA

MBA

MBA

T”
“ TH

T”

{3 TH

“ xn

MBA
MBA



MBA

5.
MBA
: ? MBA
6.
MBA
7.
MBA
MBA “ ?
8.
MBA
9.
MBA
10.
MBA
MBA
MBA“ ”
MBA
MBA

MBA



MBA

MBA

MBA

MBA



MBA

MBA
MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

A N M T O



~

N

MBA

N

MBA
3.
MBA
4.
MBA
MBA

MBA



MBA

MBA
MBA
MBA



MBA

MBA

MBA
MBA MBA

MBA
MBA

MBA
MBA

MBA
MBA MBA MBA
MBA
MBA MBA
MBA MBA MBA

EMBA

MBA

MBA



MBA
MBA

MBA

MBA
MBA
MBA/MSME MBA
MBA/MAE MBA
MBA

MBA

MBA .
MBA
5.BBA  MBA
MBA
MBA
BBA MBA
6.
MBA
4 5
MBA
MBA
MBA/MARCH  MBA
MBA/MSE MBA
MBA/MPP MBA
MBA/MD  MBA
MBA/JD
MBA
7.
MBA

26

MBA

MI3A

MBA

MBA
MBA/JD MBA

MBA/MSW

WEBA/MM
MBA

1997



MBA

MBA

MBA

MBA

1995 3

3000

MBA
MBA

MBA
MBA
MBA

MBA



BMA

1. MBA
MBA MBA MBA
MBA
1
MBA
MBA
MBA
MBA MBA
MBA
MBA . ” MBA
MBA
MBA MBA
2
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA MBA

MBA



MBA

MBA
MBA
MBA

3

MBA
MBA
MBA “ ”
MBA
MBA
2. MBA
MBA
1
MBA
Case teaching methOd
1920
40 1955
11 8 200
1980 1979
1980 20
80
1986 50
11 “

1992 10
1993



MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA

“ Casen

MBA

MBA



MBA
MBA

MBA

MBA
MBA



MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

MBA



N

MBA

MBA

MBA



MBA

1967

Interlaken




MBA

MBA MBA
MBA MBA
MBA
MBA



MBA

110 MBA
MBA 80
MBA

MBA
1200
MBA
MBA MBA

1960 1986
2010

MBA

MBA
15 —20 MBA

MBA
10

EMBA
MBA

MBA

MBA
MBA
MBA

MBA
MBA
MBA
MBA

OB~ WD P

MBA

MBA
1881
BBA  MBA
1910
40
BBA 700
MBA 100
80 MBA
25 MBA
MBA MBA
MBA
MBA
MBA
6000—2
4
MBA
MBA 25
MBA
30
MBA
MBA 60
MBA



7 MBA

MBA MBA
MBA

MBA MBA MSB Master of science in
Business MS-BA  Master of science in Business
Administration MIM Master in International

Management MBA

2. MBA
MBA 50 —
MBA
MBA
MBA MBA
50 80 80
90 MBA
20
MBA
1
MBA
MBA
60 MBA 40
7
80
AACSB

AACSB
MBA



MBA
2
MBA
MBA
AACSB1985
3
MBA
MBA
MBA
MBA
1991
MBA

MBA

AACsB1985
AACSB
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
1993
2500 1600
MBA



MBA

MBA

MBA

MBA

60

MBA

MBA

MBA
MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

MBA



MBA

.
MBA
MBA
3. MBA
MBA
90 MBA
50
MBA
1 MBA 13 ”
MBA
MBA
MBA
MBA
2 MBA
MBA
MBA
3
4

MBA



MBA

—  MBA
6 MBA
MBA MBA
7 MBA
MBA
—1989 15
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
4. MBA
MBA MBA
MBA
MBA
90
MBA
MBA
MBA
MBAB

MBA

MBA

MBA

1988



1
90 MBA
20 MBA
700
1992 20
” 7
70200
” 33 MBA
48200 MBA
MBA
2
3
2
MBA

MBA

MBA

1991 1992

MBA

2.6
20
1.5
68

MBA
MBA

MBA

MBA

GMAT

20

MBA



MBA
MBA

MBA
MBA MBA
: " teaching management “
developing managers “ ”

MBA

MBA
1
MBA
MBA
MBA
MBA
;
2
MBA

MBA MBA



MBA
MBA MBA MBA

UCLA’ s the And erson School of Management MBA

4 MBA

MBA
MBA

MBA MBA
MBA 4—1 MBA



>

A MBA B MBA

4—1 MBA
MBA



MBA

MBA
1. MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
1959
1957
1965
MBA
MBA
MBA
MBA
1988
5
5
MBA

MBA MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
1958
MBA
MBA
MBA
MBA

MBA



MBA
MBA
ESADE
ESADE
MBA
ESADE
MBA
MBA
1SA LBS
IESE
RSM
MBA
MBA
MBA
MBA
2. MBA
MBA 60
MBA
MBA
MBA
1992 MBA 9
14 MBA
92

MBA

SDA

MBA

MBA

1947

MBA
92 80

MBA

ESADE

20

INSEAD

IMD

MBS

MBA

MBA

MBA

MBA



TOEFL

MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
47 92
MBA
1 MBA
MBA MBA
2
MBA
GMAT  TOEFL
Leeds MBA

92

MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA

MBA
MBA
10—20

GMAT

MBA

MBA

MBA

80

MBA

MBA



MBA

MBA
10

MBA

Leeds
25

MBA

1] U”

MBA

3. MBA

MBA MBA
MBA
MBA
MBA



14

MBA

100

MBA

MBA

MBA

25



MBA

MBA

MBA

50

1992

MBA



MBA

MBA
MBA
MBA

MBA



MBA

80
MBA
1. MBA
80
MBA
MBA 1987—1990
State Uni-versitv of New York
at Buffalo 7 5 MBA
CIDA MBA
1987 MBA
1988 11
1989 3 “ MBA "
MBA 1990 9 . MBA
1991 3 “

) 9 MBA



MBA

26

1991
MBA
MBA

2 .MBA

MBA MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

MBA
1993
MBA
MBA
5 MBA
MBA
1994 10 : MBA
MBA
MBA
MBA
MBA



MBA

MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
3. MBA

MBA

” MBA
MBA

” MBA

MBA

MBA

1993 .

MBA

MBA



MBA

MBA
MBA

1

2 4

3

4

5 40
MBA

MBA 1994 10 MBA
MBA MBA
4 4 6 6
MBA
1997 MBA
GRK
3—5 1995 MBA 2
MBA
EMBA Executive Mas-ter of Business
Adnlinistration 26
MBA
MBA
MBA

MBA MBA



MBA

MBA

MBA
1991—1994

MBA

26 MBA

MBA

MBA

1. MBA
MBA
MBA .
86 1995
MBA
MBA
1998
MBA
“ + +

MBA

1000
52
26

MBA

MBA

MBA

1993
1000

1.8



52

MBA

MBA

MBA

MBA
MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

26
MBA

1990

MBA

MBA

MBA

MBA

10

MBA

MBA

MBA
1998



MBA

3
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
3. MBA
MBA : ”
MBA MBA
1
MBA
MBA
MBA

MBA MBA MBA



MBA

MBA
GMAT
MBA MBA
2 MBA
MBA MBA
EMBA
EMBA
MBA
EMBA
EMBA
EMBA EMBA
MBA
MBA EMBA
EMBA
12400

MBA

MBA

MBA



MBA

BBA
MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

MBA MBA
MBA
DBD
BBA  DBA

MBA

MBA

MBA
MBA
MBA
MBA
MBA

MBA



MBA

MBA

MBA

MBA

WTO

MBA

MBA
MBA

MBA



MBA

MBA

MBA

MBA——MBA

MBA



MBA

MBA

MBA  MBA MBA

MBA

MBA

MBA



MBA

. MBA " “

MBA

” “©o MBA

MBA

MBA

MBA

MBA
MBA

MBA

MBA
MBA

MBA

MBA ”

MBA

MBA

MBA

MBA >



2. MBA
MBA
1991 MBA
3 1994 26 1998
MBA
1500
. ” MBA
700 2000 5000
MBA 1997
MBA 2.5 2
MBA
MBA
1
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
2
MBA MBA
MBA MBA
EMBA MBA MBA
2 MBA
3 5 MBA
3 A
MBA MBA
MBA 2—3.5
MBA 2—2.5 MBA
3. MBA

52

MBA
GRK

MBA

MBA
MBA

MBA

3.5—4



100871 6250.1354
100084 6256.1530
100872 6251.5340
100044 6324.0153
100081 6841.2884
100029 64965522 — 2205
300071 350.2121
300072 92 335.9116 — 2349
116024 467.113
116023 467.1101 — 347
150001 362.1000 — 3971
200433 549.1421
200083 6536.6000 — 2222
200092 6545.5080 — 2944
200030 6437.5537
210093 22 663.7651 — 3251
310027 795.1349
361005 208.6285
430072 788.1920
430074 780.1152 — 2552
430064 884.4001 — 3134
410082 882.2856
610074 778.4707 — 2244
510632 551.3790
510641 8771.0729
710049 28 326.8329




MBA

MBA
11

1991

MBA

1995 1
MBA

1997
A 100
100

O O

150

550

MBA

MBA

MBA
1.
40
3 3
2
MBA
2.
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA 26
MBA
GRK
MBA GRK
3
3
100 3
3
100
MBA

MBA



1998  MBA
1998
1998
1998  MBA
8 1998
MBA
MBA MBA
MBA GRK
MBA
MBA
MBA
MBA
MBA
GMAT

1997

1998  MBA

26 52

MBA

MBA



MBA

MBA

MBA

MBA

12 18

1993

9 18

1994

MBA

15

11

14

102

MBA

1993

MBA

13

15

45

MBA

MBA

MBA

39

MO MO MO MO MO MMM OMO™M



3
3
3
3
3
5
MBA 1996
520 3000
4 4 1996 8 31
40
3
2. MBA
1984 9
16
30 26 1/5
25
MBA
MBA
1991 15 MBA 92 19 93 49
94 389 40  EMBA
MBA MBA EMBA

Executive Master of Business Ad-mintstration
MBA 2.5 3



EMBA 3

3 5
2
MBA  EMBA
MBA
“ ” MBA
MBA
MBA MBA
MBA MBA
3
MBA MBA
” 1/3 2/3
200
MBA 48 53
MBA
A 17
1 2. 3
4. 5
B 19—21
1 2 3 4. 5 6
7 8.
C 12
1 2 3. 4 5
6 7. 8. 9
10 11.
5 MBA
4 4
6 6
40
MBA

1996 2 /



MBA

1987

MBA

MBA 1990

MBA

39

MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

MBA

58

MBA

N <t MmO oM MO oM om (92 2N 9 0]

A N M T IO O~ O MmN M



12

Economics

UIBE" MBA”

0O 0O O 0O 0 O O O

2
3
2
3
3
3
3
2
3
7—8 20
2—3 10
MBA
UIBE Universitv of InternationalBusiness and
1982
1988
1993
MBA
MBA
MBA



40

45






MBA

MBA
40 3
5
MBA
45 5
MBA 11
MBA 6
MBA 10—12
MBA 8—9
MBA
MBA 1
MBA 10
MBA 9
MBA 2
MBA
MBA
MBA
5 6
24000
64965522 — 2201 2202 2204 2205

MBA




33

R O PF Wk >

19

91

MBA

19

9
2 3.
6 7. 8
2
25
3 80
" CAAE
MBA
10000 8000
5. MBA
1985 MBA
MBA
4
21
10
MBA
2 3. 4
2 3. 4.
7 8.
2 3. 4

30

11

500



1000

6. MBA

1994 11 8 1984
MBA
5
53
236  MBA
4 1998
MBA 17
MBA
MBA
MBA 20
EMBA 2
2 3. 4
2 3. 4 5
7. 8. 9. 10. 11
12. 13. 14. 15.
16. 17. 18. 19.



MBA

MBA
15
2
1996 3.5
7. MBA
1991 MBA MBA
1993
100 MBA
MBA MBA
174 1/4
MBA
MBA MBA
MBA
MBA
A
1. 2 3 4
B
1. 2 3 4. 5
7 8 9. 10
11.
8. MBA
MBA
MBA
MBA
MBA MBA
MBA

MBA

172



MBA

MBA
MBA
MBA
MBA

MBA
MBA 2 22

1159 15—18

MBA
MBA
MBA

UB MBA 1984 1989
5 1993 Rutgeurs

U-niversity MBA MBA



MBA GRK

MBA MBA
MBA
1.
1
MBA MBA
MBA
2
MBA 3
3
MBA
Part 1 Grammatical Structure
Vocabulary
20
4
Part 2 Reading Comprehension
50 1200-1500
Part 3 Translation
15 100-120
Part 4 Writing
15 100
2.
1
2
MBA 97 3
3



. SinXx ) 1
[im—=1liml+-)" =e
®0 X X® ¥ X

L’ Hospital

Newton—Leibeniz

Cramr



Bayes
4
30 40
20 10
5
50 50
50 50
3.
1
2
‘97
3
30
75
45
6 5 30
15 15
1.5 40 60
2 3 6 10
1
13 ” MBA

45






50



MBA

MBA MBA

MBA 1] ”



MBA

MBA

MTELP

GMAT

MBA

TOEFL

MBA

GRE

MBA



MBA
10—15

1—20



MBA

15

46—1

MBA

10 12

12 3 4 5



MBA 7

1 Fellowship
2 Scholarship
3 Grant
4 Full and Partial TuitionWaiver
5 Research Assistantship
6 Teaching Assistantship

7 Assistantship or

GraduateAssistantship

N

TOEFL GRE  GMAT

TSE






MBA

MBA MBA
800 MBA
MBA
1. MBA
1636 1780
12 4000 3
4
1908 MBA
MBA
Harvard Universitv Graduateschool of Business
Administration HBS 160
800 MBA 30 2000
HBS “
HBS
MBA
MBA
800
HBS 13 ”
NBS “ " “
HBS MBA 2 “
1
10
2 6
HBS
3
GMAT GMAT 650
6000 HBs 800
16 4

26.4 HBS



HBs HBS

50
MBA
full time parttirne
4
1 13
20 25
160 MBA2
2 8
80
3 2 12
120—140 5 10
2
4 9 100—120
2. MBA
MBA 10—
30
MBA
3 MBA
2 108 60 2 48



MBA 1

©O© 00 NOoO O W N Bk

N
= O

MBA

MBA

GMAT

GMAT

360

GMAT

MBA



3
3
3 1]
6 8 5
MBA1995—1996 22215
14000
415 723—276
5 00
3 MBA
ThWharton School
Pennsylvania
1881 MBA 1400

. ” MBA

MBA

Univer- sity of

1996



1995

Rhodes Scholar

1991

1997



MBA



Harvard Busi- 24
ness School 15
8
The University 16
of Chicago 12%
Graduate 15%
School of
Business
Columbia Busi- 16
ness School 11 15
20
15
The 37
DardenSchool 20%
Uni-Versity 15
of Vir-ginia
kellogg Gradu-
ate School of 25
ManagCment 25
Nonhwestern 21
University
The MIT 29
SloanSchool of 24
Man-agemem 20
The Univcrsity 35%
23%
17%
The  Stanford 28%
Graduate 11 13%
School of 8%
Business
Amos tuck 27%
School of 24%
Business 16%
Administration
(Dartmouth
College)
The Wharton 27%
School 24%
(University of 16%

Pennsylvania)




1994 5
2. MBA
—2 10 MBA 1992
%
%
%
Chicago 3,000 460 23 18 27 2 |
Columbia 2,651 518 30 23 27 10 1
Darden 1,889 240 31 17 27 0 2—3
Harvard 6,000 803 28 15 26 0 2—3
Kellogg 4,373 440 28 16 27 1 1
MITSloan 1,750 240 25 12 27 1 1
Michigan 3,000 420 23 26 26 4 2
Stanford 4,592 342 31 25 28 0 3
TuCk 2,627 168 33 9 27 3 1
wharton 4,865 736 27 13 27 4 2
1995
3.
ADELPHIUNIVERSITY

Dean of Schoolof Business Administration
Adelphi UniversityGarden City , NY 11530

U. S. A.

AMERICAN UNIVERSITY

Dean of Kogod College of Business Administration
American University

Washington DC 20016

U. S. A.

ARMSTRONG UNIVERSITY

Dean of Graduate School of Business Administration
Armistrong University



Berkeley, CA 94704
U. S. Al

ATLANTA UNIVERSITY

Dean of School of Business Administration
Atlanta University

Atlanta , GA 30314

U. S. A.

BRADLEY UNIVERSITY

Dean of College of Business Administration
Bradley University

Peoria , IL. 61625

U. S. A.

BUTLER UNIVERSITY

Dean of College of Business Administration
Butler University

Indianapolis, IN 46208

U. S. A.

CALIFORNIA STATE UNIVERSITY, LOS ANGE-LES

Dean of School of Business Adminisiration
California State University , Los /Angeles
Los Angeles, CA 90032

U. S. A.

CHICAGO STATE UNIVERSITY

Dean of School of Business Admjnistration
Chicago State University

Chicago, IL 60628

U. S. ACOLUMBIA UNIVERSITY

Dean of Graduate School of Business
Columbia University

New York, NY 10027

U. S. A.

CREIGHTON UNIVERSITY



Dean of College of Business Administration
Creighton Universiiy

Omaba , NE 68178

U. S. A.

DARTMOUTH COLLEGE

Dean of Amos Tuck School of Business Administration
Dartmouth College

Hanover, NH 03755

U. S. A.

DUCK UNIVERSITY

Dean of School of Business Administration
Duck University

Durham, NC 27706

U. S. A.

EASTERN COLLEGE

Dean of Graduate Program in Business Administration
Eastern Collgeg

St. Davids, PA 19087

U. S. A.

FLORIDA INTERNATIONAL UNIVERSITY

Dean of College of Business Administration
Florida International University

Miami , FL 33199

U. S. A.

GEORGE WASHINGTON UNIVERSITY

Dean of School of Government and Business Administra-tion
George Washington University

Washington , DC 20052

U. S. Al

HARVARD UNIVERSITY

Dean of Graduate School of Business Administration



Harvard University
Cambridge , MA 02138
U. S. A.

HENDERSON STATE UNIVERSITY

Dean of School of Business Administration
Henderson State University

Arkadelphia , AR 71823

U. S. A.

INDIANA UNIVERSITY BLOOMINGTON

Dean of School of Business
Indiana University Bloomington
Bloomington , IN 47405

U. S. A.

JAMES MADISON UNIVERSITY

Dean of College of Business Administration
James Madison University

Harrisonburg, VA 22807

U. S. A.

LOUISIANA STATE UNIVERSITY IN SHREVEPORT

Dean of College of Business Administration
Louisiana State University in Shreveport
Shreveport ,LA 71115

U. S. A.

MARQUETTE UNIVERSITY

Dean of College of Business Administration
Marquette University

Milwaukee, WI 53233

U. S. A.

MASSACHUSETTS INSTITUTE OF TECHNOLIGY
Dean of Sloan School of Management

Massachusetts Institute of Technoligy
Cambridge, MA 02139



MICHIGAN STATE UNIVERSITY

Dean of Graduate School of Business and Business Admin- Istration
Michigan State University

East Lansing, Ml 48824

U. S. A.

NEW YORK UNIVERSITY

Dean of Graduate School of Business Administration
New york University

New York, NY 10012

U. S. A.

NORTHWESTERN UNIVERSITY

Dean of J. L. Kellogg Graduate School of Management
Northwestern University

Evanston , IL- 60201

U. S. A.

OHIO UNIVERSITY

Dean of College of Business Administration

Ohio University

Athens,0OH 45701

U. S. A.PENNSYLVANIA STATE UNIVERSITY , UNIVER-SITY PARK CAMPUS

Dean of College of Business Administration
Pennsylvania State University, University Park Campus
University Park , PA 16802
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